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厳
し
い
試
練
が
我
々
を
鍛
え
る
！ 

厳
し
い
試
練
が
続
い
て
い
ま
す
が
、厳
し
い
試
練
が
人
を

鍛
え
、
そ
し
て
、
お
店
を
も
鍛
え
て
く
れ
ま
す
。 

 
 
 

そ
し
て
、
こ
の
厳
し
さ
を
乗
り
切
っ
た
お
店
だ
け
が
、
次

の
時
代
が
あ
り
ま
す
。
そ
の
た
め
に
は
、
一
人
ひ
と
り
が
、

売
上
を
取
る
こ
と
に
知
恵
を
出
し
、利
益
を
取
る
こ
と
に
知

恵
を
出
し
、
そ
し
て
、
全
員
で
そ
の
こ
と
を
ト
コ
ト
ン
や

る
！
徹
底
し
て
や
る
！
こ
の
精
神
で
行
動
す
る
こ
と
が
何

よ
り
大
切
で
す
。新
た
な
行
動
を
起
こ
さ
な
い
限
り
変
化
は

起
き
ま
せ
ん
。変
化
が
起
き
な
い
の
は
具
体
的
な
行
動
を
起

こ
し
て
い
な
い
か
ら
で
す
。み
な
さ
ん
一
人
ひ
と
り
の
新
た

な
行
動
が
良
い
成
果
に
つ
な
が
り
ま
す
。 

 

明
る
く
、
楽
し
く
、
元
気
よ
く
！ 

ど
ん
な
に
厳
し
い
状
況
が
続
い
て
も
、我
々
は
常
に
明
る

く
、
楽
し
く
、
そ
し
て
元
気
よ
く
仕
事
に
取
組
ま
な
け
れ
ば

な
り
ま
せ
ん
。
そ
の
明
る
く
仕
事
を
す
る
と
い
う
こ
と
は
、

常
に
前
向
き
に
考
え
る
と
い
う
こ
と
で
す
。良
い
仕
事
を
す

れ
ば
必
ず
お
客
さ
ま
が
来
て
く
れ
る
素
晴
ら
し
い
時
代
で

す
。
売
上
が
厳
し
い
と
言
う
こ
と
は
、
そ
れ
が
、
ま
だ
ま
だ

足
り
な
い
と
言
う
証
拠
で
す
。
次
に
、
楽
し
く
仕
事
を
す
る

と
い
う
こ
と
は
、
主
体
性
を
持
つ
と
い
う
こ
と
で
す
。
つ
ま

り
、
一
人
ひ
と
り
が
責
任
を
自
覚
し
、
日
々
反
省
す
る
こ
と

で
す
。
最
後
に
元
気
よ
く
仕
事
を
す
る
と
い
う
こ
と
は
、
良

い
こ
と
は
速
や
か
に
実
行
に
移
す
と
い
う
こ
と
で
、何
事
も

直
ぐ
に
や
る
、
ト
コ
ト
ン
や
る
、
そ
し
て
徹
底
的
に
や
る
、

こ
の
精
神
で
取
組
む
こ
と
で
す
。 

明
快
な
目
標
を
掲
げ
、
具
体
的
対
策
で
成
果
を
挙
げ
る
！ 

確
実
に
成
果
を
出
す
た
め
に
は
、
明
快
な
目
標
の
下
、
具
体
的
な
対
策
が
必
要
に
な
っ
て
き
ま
す
。 

 
 
 
 
 
 

あ
れ
も
こ
れ
も
や
っ
て
、
全
て
が
中
途
半
端
な
状
態
に
な
る
こ
と
だ
け
は
避
け
な
け
れ
ば
な
り
ま
せ
ん
。 

 
 
 
 

対
策
の
数
で
成
果
が
決
ま
る
わ
け
で
は
あ
り
ま
せ
ん
。
一
つ
二
つ
の
対
策
で
あ
っ
て
も
、
徹
底
的
に
ト
コ
ト
ン
や

れ
ば
確
実
に
良
い
成
果
を
得
る
こ
と
が
出
来
ま
す
。
そ
の
た
め
に
も
今
ま
で
以
上
に
お
店
の
人
た
ち
と
の
コ
ミ
ュ
ニ

ケ
ー
シ
ョ
ン
を
図
り
、
一
体
感
を
も
っ
て
日
々
の
営
業
に
当
た
る
こ
と
で
す
。 

 

  

時時  

流流  

対
策
＝
準
備
＋
実
行
！ 

我
々
の
商
売
は
、
売
れ
る
日
、
売
れ
る
曜
日
、

売
れ
る
時
間
が
決
ま
っ
て
い
ま
す
。
そ
の
売
れ
る

日
、
売
れ
る
曜
日
、
売
れ
る
時
間
に
、
し
っ
か
り

と
売
る
こ
と
が
最
大
限
の
利
益
を
生
み
出
す
こ
と

に
な
り
ま
す
。
そ
の
た
め
に
は
、
今
一
度
、
営
業

前
対
策
（
外
商
活
動
・
ネ
ッ
ト
チ
ェ
ッ
ク
・
席
割

チ
ェ
ッ
ク
等
）
と
、
営
業
中
対
策
（
内
商
活
動
。

視
認
性
チ
ェ
ッ
ク
・
本
気
の
呼
び
込
み
の
徹
底
等
）

の
確
認
と
実
行
が
必
要
で
す
。 

そ
の
た
め
に
は
、
対
策
＝
準
備
＋
実
行
と
言
う

考
え
が
必
要
に
な
っ
て
き
ま
す
。 

こ
れ
は
、
準
備
が
出
来
て
い
な
い
か
ら
行
動
が

伴
わ
な
く
、
対
策
に
な
っ
て
い
な
い
と
言
う
考
え

で
す
。
こ
れ
は
注
目
に
値
す
る
考
え
で
す
。 

 
 
 

し
っ
か
り
と
準
備
し
、
そ
し
て
、
し
っ
か
り
と

対
策
を
実
行
に
移
し
て
く
だ
さ
い
。 

 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 

 

 

攻
め
の
営
業
！ 

予
約
が
少
な
い
、
こ
れ
で
は
勝
て
る
も
の
も
勝
て
ま
せ
ん
。 

 
 
 
 

何
が
何
で
も
予
約
段
階
で
前
年
を
上
回
る
、
前
年
の
１
２
０
％
・
１
３

０
％
は
獲
る
。
こ
ん
な
目
標
が
、
予
約
の
消
化
率
を
高
め
て
く
れ
ま
す
。 

そ
の
た
め
に
も
、
外
商
を
含
め
た
ネ
ッ
ト
対
策
を
重
点
に
取
組
む
こ
と

で
す
。
も
ち
ろ
ん
、
席
割
り
も
入
念
に
チ
ェ
ッ
ク
し
客
席
の
稼
働
率
も
高

め
て
下
さ
い
。 

次
に
確
実
に
売
れ
る
時
に
は
人
揃
え
を
す
る
こ
と
で
す
。
人
が
足
り
な

い
、
こ
れ
で
は
お
客
さ
ま
の
満
足
を
得
る
こ
と
も
最
大
限
の
売
上
を
上
げ

る
こ
と
も
で
き
ま
せ
ん
。
何
が
何
で
も
人
を
集
め
、
攻
め
の
営
業
が
出
来

る
状
態
に
持
っ
て
い
か
な
け
れ
ば
な
り
ま
せ
ん
。
一
人
足
り
な
い
状
態
で

営
業
に
突
入
す
る
か
ら
、
お
店
が
不
振
に
な
る
の
で
す
。
最
後
の
最
後
ま

で
、
人
集
め
は
諦
め
て
は
い
け
ま
せ
ん
。 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

最
後
に
、
営
業
対
策
で
、
売
り
商
品
・
高
荒
利
商
品
の
内
商
活
動
を
中

心
に
、
視
認
性
の
チ
ェ
ッ
ク
、
本
気
の
呼
び
込
み
を
徹
底
的
に
行
い
、
客

単
価
の
ア
ッ
プ
と
客
席
の
回
転
率
を
高
め
て
下
さ
い
。 

 
 
 
 
 
 
 

あ
と
一
品
、
あ
と
一
杯
、
あ
と
一
人
、
あ
と
一
組
に
こ
だ
わ
っ
た
営
業

が
、
予
算
達
成
に
つ
な
が
り
、
新
た
な
チ
ャ
ン
ス
を
引
き
寄
せ
て
く
れ
ま

す
。
営
業
成
績
と
は
、
そ
ん
な
執
着
心
で
結
果
の
業
績
が
大
き
く
変
わ
り

ま
す
。 

  

成功に終わりはありません！ 

我々の組織は誰ひとりとして満足というものを知りません。 

我々はいつも、もっと良い仕事が出来るはずだと思っています。 

我々は経験として、成功には終りの無いことを知っています。 

我々が共に達成しようとする成功は、我々の仕事と、自分の価 

値を高めるためにベストを尽くし続けることです。 

それは、毎日、昨日とは違う「差」をつけることです。 

過去は既になしてきたことです。 

我々がしなくてはならないことは未来にあります。 

Let’s Challenge！ 
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