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先
ず
は
機
会
損
失
を
ゼ
ロ
に
す
る
！ 

ま
だ
ま
だ
売
上
が
少
な
い
こ
と
を
心
配
を
す
る
前
に
、自

分
た
ち
で
お
客
さ
ま
を
減
ら
し
て
い
る
心
配
を
し
な
く
て

は
な
り
ま
せ
ん
。
ま
た
、
ま
だ
ま
だ
利
益
が
少
な
い
こ
と
を

心
配
す
る
前
に
、自
分
た
ち
で
ム
ダ
を
出
し
て
い
る
心
配
を

し
な
く
て
は
な
り
ま
せ
ん
。
先
ず
は
、
こ
の
売
上
の
機
会
損

失
と
利
益
の
機
会
損
失
を
徹
底
し
て
ゼ
ロ
に
す
る
こ
と
で

す
。こ
れ
が
出
来
る
だ
け
で
飛
躍
的
に
収
益
力
が
高
ま
り
ま

す
。 

人
で
勝
つ
！ 

最
後
は
人
の
勝
負
で
、そ
の
人
は
育
成
し
な
い
限
り
育
つ

こ
と
は
あ
り
え
ま
せ
ん
。教
え
る
項
目
は
大
体
分
か
っ
て
い

ま
す
し
、
こ
れ
は
競
合
他
店
も
既
に
知
っ
て
い
ま
す
。
問
題

は
、
そ
の
教
え
る
こ
と
、
や
ら
な
け
れ
ば
な
ら
な
い
こ
と
、

こ
れ
を
徹
底
し
て
教
育
し
て
い
る
か
ど
う
か
で
す
。こ
れ
が

最
終
的
な
店
の
格
付
け
を
決
め
ま
す
。
そ
れ
は
、
お
客
さ
ま

は
一
人
ひ
と
り
の
従
業
員
の
仕
事
を
通
じ
て
お
店
を
評
価

す
る
か
ら
で
す
。そ
の
お
客
さ
ま
か
ら
良
い
評
判
を
得
る
た

め
に
は
、一
人
ひ
と
り
人
の
レ
ベ
ル
を
高
め
る
し
か
方
法
が

あ
り
ま
せ
ん
。一
人
ひ
と
り
の
仕
事
レ
ベ
ル
が
高
ま
れ
ば
必

ず
店
の
信
用
は
高
ま
り
、確
実
に
繁
盛
店
へ
と
歩
む
こ
と
が

出
来
ま
す
。
こ
の
違
い
が
、
地
域
ナ
ン
バ
ー
ワ
ン
に
な
れ
る

か
、
そ
の
他
大
勢
に
な
っ
て
し
ま
う
か
の
分
岐
で
す
。
そ
の

た
め
に
も
、
教
え
る
こ
と
に
一
生
懸
命
、
そ
し
て
、
教
わ
る

こ
と
に
一
生
懸
命
な
、
全
社
員
ト
レ
ー
ナ
ー
・
全
社
員
ト
レ

ー
ニ
ー
体
制
で
こ
の
競
争
時
代
人
で
勝
っ
て
ゆ
き
ま
す
。 

 

人
間
力
で
こ
の
大
競
争
時
代
に
打
ち
勝
と
う
！ 

沢
山
あ
る
お
店
か
ら
選
ん
で
も
ら
っ
て
こ
そ
繁
盛
店
へ
の
道
を
歩
む
こ
と
が
出
来
ま
す
。
そ
の
た
め
に
は
、
お

客
さ
ま
の
目
か
ら
見
て
圧
倒
的
に
他
店
と
の
違
い
を
明
確
に
す
る
こ
と
で
す
。
つ
ま
り
、
競
合
店
が
あ
る
こ
と
で
、

逆
に
自
分
た
ち
の
店
が
際
立
つ
状
態
に
す
る
こ
と
で
す
。
そ
の
た
め
に
は
商
品
に
磨
き
を
か
け
る
こ
と
は
当
然
で

す
が
、
人
に
磨
き
を
か
け
る
必
要
が
あ
り
ま
す
。
我
々
の
最
後
の
戦
い
は
現
場
で
、
そ
の
現
場
は
人
で
決
ま
り
ま

す
。
だ
か
ら
我
々
は
人
間
力
を
高
め
る
こ
と
で
こ
の
大
競
争
時
代
に
打
ち
勝
っ
て
い
き
ま
す
！ 

  

時時  

流流  

人
気
の
蓄
積
を
図
る
！ 

お
客
さ
ま
に
満
足
し
て
頂
き
、
そ
し
て
、
お
店

の
人
気
の
蓄
積
を
図
る
こ
と
が
繁
盛
店
へ
の
道
で

す
。
し
か
し
、
ま
だ
ま
だ
毎
日
私
の
手
元
に
は
ク

レ
ー
ム
が
沢
山
届
き
ま
す
。
そ
れ
も
、
そ
の
ほ
と

ん
ど
が
教
育
不
足
に
よ
る
人
災
的
な
ク
レ
ー
ム
で

す
。
な
ぜ
、
仕
事
の
目
的
を
理
解
さ
せ
る
こ
と
が

出
来
ま
せ
ん
か
？
な
ぜ
、
お
客
さ
ま
に
感
謝
す
る

こ
と
が
出
来
ま
せ
ん
か
？
な
ぜ
、
お
客
さ
ま
に
親

切
に
出
来
ま
せ
ん
か
？
な
ぜ
、
ク
レ
ー
ム
対
応
を

放
置
し
た
り
、
ク
レ
ー
ム
対
応
を
先
延
ば
し
し
た

り
し
ま
す
か
？
我
々
の
仕
事
の
目
的
は
た
だ
一
つ

「
お
客
さ
ま
の
満
足
を
得
る
こ
と
」
こ
の
一
点
で

す
。
だ
か
ら
お
客
さ
ま
に
喜
ん
で
い
た
だ
い
て
こ

そ
、
お
店
の
存
在
価
値
が
高
ま
り
、
ま
た
、
我
々

の
日
々
の
仕
事
も
認
め
ら
れ
ま
す
。
ま
た
、
そ
の

結
果
と
し
て
、
よ
り
多
く
の
お
客
さ
ま
に
ご
来
店

い
た
だ
け
る
よ
う
に
な
り
、
お
店
も
会
社
も
、
そ

し
て
、
我
々
も
豊
か
に
な
る
こ
と
が
出
来
ま
す
。

こ
の
こ
と
を
絶
対
に
忘
れ
な
い
で
下
さ
い
。 

 
 

 

お
客
さ
ま
と
共
に
歩
む
！ 

お
客
さ
ま
か
ら
ク
レ
ー
ム
が
で
る
の
は
大
変
残
念
な
こ
と
で
す
。 

 
 

し
か
し
、
ク
レ
ー
ム
を
お
っ
し
ゃ
る
お
客
さ
ま
は
、
私
た
ち
以
上
に
嫌

な
思
い
を
さ
れ
て
い
ま
す
。
そ
の
お
客
さ
ま
が
わ
ざ
わ
ざ
私
た
ち
に
、
お

店
の
問
題
点
を
ご
指
摘
下
さ
る
の
で
す
か
ら
、
有
り
難
い
こ
と
と
考
え
る

べ
き
で
す
。
ク
レ
ー
ム
が
き
っ
か
け
で
、
以
来
お
客
さ
ま
と
の
信
頼
関
係

が
深
ま
り
、
店
の
フ
ァ
ン
に
な
っ
て
下
さ
る
こ
と
も
多
く
あ
り
ま
す
。 

 

過
ち
や
ク
レ
ー
ム
か
ら
何
も
学
び
と
ら
ず
、
問
題
の
抜
本
的
解
決
を
図

ろ
う
と
し
な
い
の
は
、
極
め
て
遺
憾
な
こ
と
で
す
。 

 
 
 
 
 
 
 
 

お
客
さ
ま
は
、
す
ぐ
に
ア
ク
シ
ョ
ン
が
起
こ
さ
れ
る
こ
と
を
期
待
す
る

も
の
で
す
。
そ
う
す
る
こ
と
に
よ
っ
て
、
我
々
は
お
客
さ
ま
を
大
切
に
思

っ
て
い
る
と
い
う
こ
と
が
彼
ら
に
伝
わ
る
の
で
す
。
で
す
か
ら
、
お
客
さ

ま
の
質
問
に
答
え
、
問
題
に
対
処
す
る
こ
と
は
、
我
々
の
日
々
の
店
舗
運

営
に
と
っ
て
極
め
て
重
要
な
こ
と
で
あ
り
何
も
せ
ず
に
は
す
ま
さ
れ
な

い
こ
と
な
の
で
す
。
繁
盛
店
に
な
る
た
め
に
は
、
お
客
さ
ま
の
声
に
お
応

え
し
、
そ
し
て
、
お
客
さ
ま
と
共
に
歩
む
こ
と
で
す
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